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Aos vinte e trés dias do més de agosto do ano de 2006, das 10:00 as 17:00 horas, na
Sala de Reuniées do Agente SOFTEX ITS, em Sao Paulo, reuniram-se os membros do
Comité Gestor do Programa Setorial Integrado para Exportagédo do Software e Servigos
Correlatos Brasileiros — PSI-SW para tratar dos seguintes assuntos da pauta:

1) Abertura da Reunido pela SOFTEX e APEX
2) Aprovacao da Ata da Il Reunido do Comité Gestor do PSI-SW

3) Apresentacdo do Planejamento do Projeto Setorial Integrado de Software de
Servigos Correlatos para 2007 e 2008

4) Relato das Verticais
5) Projeto SOFTEX / ABDI

Estiveram presentes a reuniao:

A) Representante da APEX Brasil
Jodo Emilio Gongalves

B) Representantes da Sociedade SOFTEX

Djalma Petit

Glaucia Critter Chiliatto
Tereza Cristina Gesualdi Haim
Pollyana Simao Silveira

Mait Bertollo

C) Representantes de Agentes SOFTEX

José Vidal Bellinetti, representante do Agente SOFTEX ITS
Luiz Paulo Severo Oliveira, representante do Agente SOFTEX RIOSOFT
Mauro Lambert Ribeiro do Valle, representante do Agente SOFTEX FUMSOFT

D) Representantes das Verticais

Paulo Bueno de Mendoncga — Intellectual Capital, representante da PSV Financas
Emiliano de Castro, representante da PSV Games

Eduardo Lacerda, representante da PSV Saude

Marcelo Avila Fernandes, representante da PSV Gestdo



Juliano Fontes Fornasaro — Positivo Informatica, representante da PSV Educacéao
Valdemar Fellipe e Laura Arruda, representantes da PSV Seguranca
Mauro Lambert Ribeiro do Valle, representante da PSV Energia

E) Gerente de Projetos Regionais
Jailma Araujo dos Santos - Pbtec Paraiba

F) Empresas

Avishek Nigam — DBA
Rafael Santa Rita - BRQ

Representantes dos PSVs: Governo, E- Business, Aviagcdo e Telecom n&o estiveram
presentes na reuniao.

Abertura

A reuniao foi aberta pelo Coordenador Adjunto da Sociedade SOFTEX, Djalma Petit, que
deu as boas vindas aos presentes, agradeceu a presenca de todos, justificou a auséncia
do Coordenador Geral da Softex, José Antonio Antonioni e o atraso do representante da
Apex, Jodao Emilio Gongalves, em funcao de problemas no véo. Em seguida, promoveu a
apresentacao entre os participantes. Informou aos presentes que o objetivo principal da Il
Reuniao do Comité Gestor é a apresentagcao de proposta do Planejamento do Projeto
Setorial Integrado de Software de Servigos Correlatos para 2007 e 2008. Imediatamente
passou-se a tratar dos assuntos da pauta, aguardando a chegada do representante da
Apex.

Aprovacéao da Ata da Il Reunidao do Comité Gestor do PSI-SW
Aprovada ap6s a proposi¢ao de algumas alteracoes.

Apresentacao do Planejamento do Projeto Setorial Integrado de Software de
Servicos Correlatos para 2007 e 2008

Na reuniao ocorrida em 10 de julho de 2006, foi feita uma primeira apresentagdo sucinta
sobre o Planejamento do PSI-SW para 2007 e 2008. Nesta reunido o objetivo foi discutir e
explicar cada uma das atividades que serao realizadas nos préximos dois anos.

ApGs a inclusdo das solicitacdes de todas as verticais no projeto, o valor total atingiu a
cifra de R$ 35 milhdes, sendo R$ 15 milhdes a ser solicitado a Apex para os dois anos e
R$ 20 milhdes de contrapartida. A contrapartida inclui os gastos das empresas e da
Softex nas agdes que visem preparar as empresas para exportar.

Mauro Lambert da FUMSOFT, pergunta se o desenvolvimento de um software para
exportacdo poderia ser considerado contrapartida. Djalma Petit solicitou a Gerente do



projeto que consulte a APEX se o desenvolvimento de um novo produto pode, neste caso
ser considerado contrapartida.

Mauro comenta a rigidez da APEX em relagdo a alteragdo dos eventos planejados.
Explica que nem sempre o evento planejado, apés 6 meses, € 0 que se mostra mais
interessante.

O ideal é que se cumpra o planejamento realizado. Para justificar qualquer pedido de
mudanca, a vertical precisa estar muito bem embasada e ter uma 6tima argumentacao.

Djalma Petit passa a apresentar o Planejamento e explica que a estrutura do projeto foi
alterada, passando a ser organizado por vertical e incluir os eventos generalistas e
estudos de mercado. Em anexo o arquivo contendo os projetos apresentados na reunido.

Comentarios sobre as agdes apresentadas:

1) China: Juliano da Positivo Informética comenta que o TecOut de Campina Grande
na Paraiba possui muita experiéncia no mercado chinés. Mauro Lambert da
Fumsoft acha que China e India tém mercados enormes e que empresarios
precisam ter esta compreenséo. O potencial de uma provincia da China é maior do
que o setor brasileiro de energia elétrica. Luiz Paulo diz que a China nao respeita
direitos autorais. Juliano diz que empresas precisam estar protegidas por um
parceiro chinés, para que ele te proteja da pirataria. O mercado é fortissimo.

2) Resultados esperados: José Vidal Bellinetti, do ITS, questionou a meta indicada
para cada PSV de R$ 3 milhdes. Djalma Petit justificou que foi calculado o valor
global dos resultados previstos em fungdo dos investimentos a ocorrer e
considerando que os resultados nao alcangados por uma PSV poderdo ser
cobertos por outra PSV que exceda as metas previstas. Jodo Emilio Gongalves, da
Apex, ressalta que este valor deve ser uma expectativa de cada PSV, uma
medigcao de esforgo e que ja deveria ter sido discutido no ambito de cada vertical.
Eduardo Lacerda comentou que a falta de historia, de experiéncias anteriores na
PSV dificulta o estabelecimento de um valor especifico. Ficou decidido que cada
PSV devera fazer sua prépria previsdo de resultados e o que depois sera
consolidado em relagdo ao projeto. Jodo Emilio ressalta a importancia da
responsabilidade dos gerentes, de uma avaliagdo da relevancia das agdes.

3) Novos projetos: Rio de Janeiro e Paraiba solicitaram a inclusdo de agdes
especificas que contemplem as empresas de suas regides, em especial para as
que nao estdo participando de psv. Foi solicitado que encaminhassem propostas
de agdes para o grupo de empresas para serem avaliadas e incluidas no projeto.

4) Data de aprovacao do novo projeto: Juliano da Positivo alertou para o fato que
para feiras a ocorrer no inicio do ano, hd necessidade de um posicionamento
sobre a aprovagao do novo projeto com uma certa antecedéncia. Jodo Emilio da
Apex disse que, sendo aprovado 0 novo projeto, este tera inicio em janeiro e que a
primeira parcela sera liberada também em janeiro. S6 saberemos da aprovagéao do
projeto trés meses apds a entrega do projeto na Apex (31/08/06). Assim a
sinalizagdo de aprovacgao sera dada em final de novembro.



5) Sigeor: Jodo Emilio mostrou aos presentes o funcionamento do Sistema de gestao
orientado a resultados implementado pela Apex, enfatizando que a partir da
proxima etapa do projeto, as marcagdes em vermelho, indicando atraso nas agoes
previstas, serdo decisivas para liberacdo de verbas por parte da Apex.

6) Rioinfo: Segundo Luiz Paulo, representante do Agente SOFTEX RIOSOFT, o
evento foi um sucesso, ressaltando que as empresas que participaram possuem
perfil horizontal. Foram executados 88 encontros entre as mesmas, além de 66
possibilidades de negécios e uma estimativa de € 12 milhées de negdcios
fechados em 1 ano.

Editais

Dando continuidade a pauta prevista, foram apresentados os editais em aberto
disponibilizados no site da Softex, indicando a forma de divulgagéo que tem sido utilizada
para divulgacao das oportunidades e contratacdo de servigos.

Projeto Softex/ABDI

Como proximo item da pauta foi apresentado por Djalma Petit o Projeto ABDI de
capacitacdo competitiva para exportagdo. O projeto foi elaborado pela Softex, apos
reuniées envolvendo a Apex e a entidade patrocinadora — ABDI, e prop6e quatro agoes:

- Estudo de mercado de jogos eletrénicos

- Consultoria para melhoria dos processos de gestao

- Capacitagao em marketing e vendas para empresas do PSI-SW

- Estruturagéo da oferta de 4 PSVs

Valor do projeto R$ 350 mil e devera ter inicio no més de setembro/06.

Relato das PSVs

Como ultimo item da pauta foi apresentado pelos representantes da PSVs presentes, uma
descricao da situacdo atual da vertical:

1) PSV Saulde — Eduardo Lacerda

Como resultados do Projeto Comprador da vertical em junho, empresas da PSV estao
com negociagdes com o México, assim como com a Colémbia — Fedesoft e com o Chile
de forma mais lenta. Em paralelo esta sendo realizada a pesquisa de mercado no México
e no Chile. No México a pesquisa sera realizada com usuérios finais, governo e
associacoes de forma mais profunda e qualitativa. No Chile a pesquisa sera realizada
através de fontes secundérias e potenciais parceiros.

2) PSV Seguranga — Valdemar Fellipe e Laura Arruda

Acdes realizadas como consorcio, com o PSI-SW e paralelas para o mercado nacional e
internacional. Consolidagao de selo identificando o software nacional, construgdo do site
com informagdes do consércio; participagdo nos eventos CECOP (Sul), Infosecurity e
CIAB. Acdes nacionais apoiadas pelo préprio grupo — contrapartidas.



3) PSV Energia — Mauro Lambert

A PSV Energia estd em situacdo muito favoravel, ndo somente com o estimulo
proveniente do apoio dos consultores Charles Schramm e José Carlos Cusnir, mas
também pela participagéao da PSV no Evento SENDI (ocorrido no més de agosto em Belo
Horizonte - MG), que criou possibilidades de nego6cios com empresas da Venezuela.
Outras agdes que estimularam as atividades foi a contratagdo de uma consultoria e a
criacao de um site proprio (www.powerssoftware.com), havendo entdo maior participagdo das
empresas.

4) PSV Financas - Paulo Bueno de Mendonga — Intellectual Capital

Apds a participagdo dos eventos CEBIT, Rioinfo, Gartner e CIAB, as empresas que
constituem a PSV Financas obtiveram o6timos contatos e grande oportunidade para
geracao de negdcios, 0 que certamente trara resultados em um curto espago de tempo
para as nove empresas da PSV. Esta sendo detalhada pesquisa de mercado no México.
A Febrabam, que auxilia as empresas na participagdo no Espaco Inovacdo da CIAB,
recebeu mais de 1500 visitas e estima-se que esse niumero seja superado para 0 mesmo
evento que ocorrera no ano que vem, além da participagdo no México do evento Brasil
Tecnoldgico e elboragdo de Planos de Negécios para constituicao de IT Traders. Calcula-
se que para os dois proximos anos serao fechados negécios no valor de US$ 6 milhdes.

5) PSV Educacao — Juliano Fornasaro

Foi elogiada a contratagdo da consultora internacional Norma Thornburg, que deu todo o
suporte necessario no Evento NECC (que contou com stand), o qual foi muito importante
para o amadurecimento das empresas no mercado dos EUA e a realizagdo de vérios
contatos e planejamento de longo prazo. Ha também grande interesse pelo mercado da
Europa. O Projeto Comprador Imagem esta sendo articulado pelo representante da PSV e
as empresas para 0 ano que vem.

6) PSV Games — Emiliano de Castro

Recentemente criada, a PSV Games ja participou do Evento Games Convention em
Leipzig — Alemanha. Ainda ndo h& nenhum histérico de resultados sobre eventos, porém
foram feitos muitos contatos e as empresas brasileiras estdo com grandes expectativas, ja
que estas tém produtos diferenciados e que podem se adequar ao mercado exterior, além
de planos para pesquisa de mercado e maior participagdo em Feiras e Eventos.

7) PSV Gestdo — Marcelo Avila Fernandes

Prospecc¢éo realizada em relacdo ao Mercado Estadunidense. Foi contratado um estudo
de mercado nos EUA para identificar os potenciais parceiros, modelos de produtos e
segmentos comuns de interesse para as empresas desta PSV, que se localizam
principalmente nos estados do Ceara, Minas Gerais e S&o Paulo. Também estd sendo
feita a conclusao da selecao das feiras e eventos para 0 ano que vem.



Encerramento

A IV Reunidao do Comité Gestor ficou prevista para o dia 21 de novembro de 2006. Luiz
Paulo Severo de Oliveira, representante do Agente SOFTEX RIOSOFT, sugeriu que a
proxima reunido seja feita na cidade do Rio de Janeiro, oferecendo espago da RIOSOFT
para a realizagdo da mesma.

O Coordenador de Desenvolvimento de Negocios da SOFTEX, Djalma Petit, abriu a
palavra aos presentes para suas manifestagoes finais.

Nada mais havendo a tratar, Djalma Petit agradeceu a presenca de todos e deu por
encerrada a Il Reunido do Comité Gestor do Programa Setorial Integrado para
Exportacéo do Software e Servigos Correlatos Brasileiros — PSI-SW.



