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Pesquisa de Resultados em Eventos Internacionais

Tipo de evento:
(      ) Feira
(      ) Road Show  Vendedor


(      ) Projeto Comprador
(      ) Missão Comercial ou Prospecção
Dados do evento:

Nome:

Local (cidade/país):

Período:

Dados da empresa:

Nome:

Nome do responsável pelas informações:

Cargo:

Telefone:

e-mail:

1. Qual o número de contatos realizados, independentemente de ter concretizado negócios?

2.  Quais os países de origem dos contatos?

3. Qual o volume total de negócios realizados, em US$?

4. Quais os países de destino destes negócios?

5. Qual a expectativa de geração de negócios futuros, nos próximos 12 meses, decorrentes dos contatos realizados, em US$?

6. Uma vez concretizada a expectativa de negócios, qual será a manutenção e a geração de novos postos de trabalho no quadro da empresa?

Manutenção: 

Novos Postos de Trabalho: 
7. Favor informar sua avaliação sobre :

a) Os resultados obtidos nas reuniões de negócios
(    ) ótimo (    ) bom (    ) regular (     ) ruim (    ) péssimo

b) A organização do evento


(    ) ótimo (    ) bom (    ) regular (     ) ruim (    ) péssimo

c) Atendimento da equipe técnica de suporte
(    ) ótimo (    ) bom (    ) regular (     ) ruim (    ) péssimo

8. Observações gerais: (Objetivos alcançados, sugestões ou críticas, etc)
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