


BNDES-exim Prosoft Exportação

Consulta Prévia – Operações Diretas

As solicitações de financiamento na modalidade direta no âmbito do Prosoft-Exportação, devem ser formalizadas por meio do envio de uma Consulta Prévia que poderá ser encaminhada diretamente pelas empresas ao BNDES ou por intermédio da Sociedade Softex.

A Consulta Prévia deverá conter as informações solicitadas no Roteiro anexo e deverá ser acompanhada dos documentos necessários para análise da operação. Caso a empresa seja integrante de grupo econômico, deverá ser enviado também o balanço consolidado e/ou os balanços das controladoras, bem como a árvore de participações societárias até o nível de controle por pessoa(s) física(s). 

As informações deverão ser apresentadas de forma objetiva e concisa, sendo necessário abordar todos os itens e indicar aqueles que não são aplicáveis à solicitação.

As consultas que não atenderem às condições acima não poderão ser processadas pelo BNDES-exim e pela Área de Planejamento do BNDES, devendo ser devolvidas aos interessados para as correções  necessárias. 

Roteiro de Informações

	1- Cadastro do Exportador 

	Nome do Exportador:
	

	CNPJ:
	

	Número de  funcionários:
	Diretos (CLT):
	
	Ano de fundação:
	

	
	Terceirizados:
	
	
	

	Contato:
	
	Cargo:
	

	Tel. /Fax:
	
	E-mail:
	

	Endereço:
	
	Número:
	

	Cidade:
	
	UF:
	
	CEP:
	

	Receita Operacional Bruta anual:
	R$ 
	Controle do Capital  (Nacional ou estrangeiro)
	


	2- Financiamento Prosoft Exportação 

	Nome do Importador:
	

	País/Cidade do Importador:
	
	Receita do importador:
	US$

	Contato:
	
	Cargo:
	

	Tel. /Fax:
	
	E-mail:
	

	Valor da Exportação:
	US$ 
	Adiantamento  (downpayment)
	US$

	Valor do Financiamento
	US$
	
	

	Tipo de Financiamento:
	(  ) Pré-embarque: Desenvolvimento no Brasil

	
	(  ) Pós-embarque: Comercialização Externa 

	Prazo de Financiamento:
	                       Meses
	Prazo de Carência:
	                       Meses

	Como serão utilizados os recursos do financiamento? (ex.: Desenvolvimento, customização, compra de aplicativos, despesas com equipe técnica, promoção comercial, treinamento, serviço ao cliente, etc.)

	

	Descreva a aplicação do software ou finalidade do serviço.

	

	Já possui contrato formalizado com o importador ?
	

	Haverá manutenção após a fatura do cliente/ entrega do serviço?
	

	A atualização e utilização do software ou manutenção do serviço está condicionada ao pagamento do importador ? De que forma? Via envio de senhas de acesso / updates ?

	

	Descreva o histórico do relacionamento com o importador.

	


	3- Garantias da Operação 
	
	

	Qual (is) garantia (s) será (ão) utilizada (s) na operação ?
	Seguro de Crédito à Exportação     
	(     )

	
	Garantia de Banco no Exterior (carta de crédito ou stand by L/C)
	(     )

	
	Garantia de Banco no Brasil (fiança bancária)
	(     )

	
	Aval dos Sócios (regresso contra o exportador)
	(     )

	
	Outros:
	


	4- Informações sobre Exportação e Internacionalização

	Ano que iniciou as exportações:
	

	Exportações em 2006: 
	US$
	Exportações em 2007:
	US$

	Mercados de exportação em 2006 e 2007:
	

	Principais clientes em cada mercado:
	

	Possui certificações internacionais? Quais ?
	

	Possui subsidiária no exterior? Em qual país?
	

	Possui distribuidores no exterior? Onde?
	

	Possui parceria estratégica no exterior? Onde?
	

	Como são feitas as exportações?
	Via subsidiária no exterior
	      (     )

	
	Via distribuidor
	      (     )

	
	Via filial de multinacional instalada no Brasil
	      (     ) 

	
	Via empresa brasileira com filial no exterior
	      (     )

	
	Outros:
	      

	Nas operações de exportação são fechados contratos de câmbio?

	

	Como as operações de exportação são documentadas? Os contratos de prestação de serviço de exportação são registrados junto ao Banco Central?

	

	Quais as formas de pagamento? 
	(   ) Adiantamento   (   ) Contra fatura   (   ) A prazo
	              meses

	Quais as garantias de pagamento exigidas aos importadores nas operações de exportação? 

	

	Descreva sucintamente as principais estratégias e perspectivas para as exportações ou para a internacionalização nos próximos 3 anos.

	


	5- Informações Financeiras do Exportador

	A empresa possui balanços auditados por auditores independentes? 

	

	Com quais bancos a empresa mantém relacionamento no Brasil? Indicar limite de crédito total e disponível por banco.

	

	Informações relativas a 2006
	Informações relativas a 2007

	Receita Líquida:
	R$
	Receita Líquida:
	R$

	Lucro Operacional:
	R$
	Lucro Operacional:
	R$

	Lucro líquido:
	R$
	Lucro líquido:
	R$

	Ativos Totais:
	R$
	Ativos Totais:
	R$

	Patrimônio Líquido:
	R$
	Patrimônio Líquido:
	R$

	Dívida financeira curto prazo: (até 1 ano)
	R$
	Dívida financeira curto prazo: (Até 1 ano)
	R$

	Dívida financeira longo prazo: (acima de 1 ano)
	R$
	Dívida financeira longo prazo: (acima de 1 ano)
	R$


	6- Mercados

	6.1 - Mercado Interno

	Principais produtos 
	

	Principais clientes
	

	Principais concorrentes
	

	Vantagens competitivas da empresa 
	

	6.2 - Mercado Externo

	Principais produtos 
	

	Principais clientes
	

	Principais concorrentes
	

	Vantagens competitivas da empresa 
	


	7- Documentos adicionais a serem enviados

	a. Demonstrativos financeiros dos 3 últimos anos e o último balancete

	b. Contrato social

	c. Contrato de prestação de serviço ou proposta comercial da operação a ser analisada

	d. Contratos de câmbio das exportações dos últimos 2 anos

	e. Outros documentos julgados necessários (ex.: certificação, comprovantes de exportação indireta, etc.)


