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Introdução

A vertical Petróleo é uma antiga aspiração das empresas de tecnologia com foco em desenvolvimento de aplicações para a essa importante industria.

O posicionamento do Brasil como um importante produtor, a partir da descoberta das consideráveis reservas na Bacia de Campos, provocou a necessidade da adoção de novas tecnologias, com ampla participação de Universidades brasileiras, com o consequente incentivo ao surgimento de novos planos de negócios e empresas nascentes com foco nesse segmento industrial.

Já em 2005, a RIOSOFT desenvolveu trabalho de levantamento nas principais incubadoras da região do Rio de Janeiro, notadamente na PUC-RJ e COPPE – UFRJ, e constatou a existência de expressivo número de empresas que desenvolvem soluções de tecnologia para os diversos segmentos da atividade petrolífera.

Oferecer apoio estruturado a essas empresas é de fundamental importância no sentido de difundir, junto ao mercado mundial, produtos e serviços originados pelas pesquisas realizadas no País, diante das necessidades apontadas pela  Petrobrás. 

PARTE I

1. Contextualização Setorial

A vertical Petróleo iniciará suas atividades de implantação a partir de Janeiro de 2009, portanto, em meio a uma crise internacional que vem alterando de forma profunda e rápida as projeções otimistas para diversos segmentos da economia. 

No caso do segmento específico da industria petrolífera, as quedas acentuadas dos preços do óleo, apesar de preocupante, ainda mantém os níveis da commodity nos patamares praticados até o inicio dos anos 2000.

Esse planejamento se baseia na experiência vivenciada pela RIOSOFT, desde 2006, em seu projeto com Angola, em particular com as iniciativas conjuntas com a SONANGOL. 

Nesse modelo, a Empresa local, referida nesse trabalho como NOC (National Oil Company), servirá de agente catalisador entre as empresas brasileiras e agentes locais, baseada nas reais necessidades de cada Corporação em termos de projetos e serviços.

No caso das frentes previstas para a América Latina, é bastante plausível afirmar que o modelo terá maiores facilidades de implantação por conta da existência de iniciativas locais e investimentos em Parques Tecnológicos e Incubadoras, foco principal na construção de futuras parcerias, muito embora essa facilidade ocasione perspectivas de negócios inferiores às existentes em Angola.

Os movimentos e ações iniciais, no período de implantação, irão determinar os ajustes necessários ao Plano, alem de definir de que forma as empresas  pretendem se posicionar na cadeia produtiva dos mercados alvo.

Cabe ressaltar que será tratado como prioridade a realização de intenso Programa de adesão com vistas a alcançar um total de doze (12) empresas ainda no primeiro semestre de 2009.  

2. Atividades Desenvolvidas: 2008 

  Ao longo de 2008, a RIOSOFT desenvolveu as atividades de planejamento e preparatórias para a futura instalação da vertical.

Foram realizadas, inicialmente, consultas a potencias empresas participantes, abordando, alem do interesse direto dessas empresas no segmento em questão, as regiões e mercados de interesse dessas empresas.

Da mesma forma foram efetuados contatos com representantes de potenciais NOC’s, notadamente da SONANGOL, de Angola, bem como da ECOPETROL da Colômbia. 

Foram realizados contatos prospectivos e troca de informações por ocasião da realização da RIO OIL&GAS 2008. Esses contatos permitiram desenhar as linhas básicas da futura vertical bem como ratificar alguns conceitos já adotados.

Por fim, A RIOSOFT promoveu evento preparatório, o Angola Brasil IT Trade 2008. O evento, que figurou como parte da RIOINFO, reuniu grupo expressivo de executivos da SONANGOL, não somente da Holding, mas também de subsidiárias relacionadas ao segmentos de telecomunicações, comércio eletrônico, produção e exploração, alem da parte de planejamento. Os executivos da SONANGOL ofereceram uma visão sobre os projetos previstos para o biênio 2009/2010.

Aproveitando a oportunidade, foram discutidas com os representantes da Corporação os conceitos empregados na estruturação da vertical, amplamente aprovados pela empresa que manifestou total apoio ao projeto.

Os levantamentos e ações desenvolvidas ao longo de 2008 permitem a RIOSOFT concluir sobre a validade das bases do Programa PSV Petróleo, delinear a metodologia a ser empregada, alem de determinar o perfil das empresas a serem contatadas no sentido de ampliar o alcance das ações.    

3. Metodologia de Trabalho

Na metodologia de trabalho empregada buscou definir, a partir da necessidade de se estabelecer uma ação vertical para o segmento, os tres vetores de definição das ações, a saber:

(  Modelo de atuação;
( Mercados;
( Empresas.
Na questão relativa a modelo de atuação, como já abordado neste documento, a RIOSOFT buscou se basear em modelo vem sucedido empregado nas atividades desenvolvidas em Angola desde 2006.

Como já detalhado, o agente aglutinador residirá nas necessidades das NOC’s dos Paises selecionados como base para o desenvolvimento das ações.

Para a expansão das atividades esses mercados figurarão como plataformas de expansão, dentro do conceito de “bridgehead”.

Com relação aos mercados, Angola foi naturalmente listado não só pela tradição e pioneirismo das ações ou pela caráter sólido do relacionamento com a NOC local, SONANGOL, mas principalmente pela capacidade de expansão junto a  mercados tributários, tais como Cabo Verde e São Tomé & Príncipe, Paises com expressivas jazidas em fase de inicio de exploração.

Os Paises produtores da América Latina foram eleitos como a segunda frente em importância, pesando nessa escolha a proximidade e a consequente redução de despesas e de investimentos em atividades de pré-venda e posterior suporte. 

Colômbia e a Venezuela foram selecionadas para servir como plataforma de atuação no continente, pesando nessa escolha a existência de subsidiárias no Brasil, tanto da PDVSA quanto da ECOPETROL, em fase de instalação, ambas localizadas no Rio de Janeiro. 

Alem dos mercados “ancora”, definimos a necessidade de se estabelecer uma linha de ação em um mercado de primeiro mundo, com o objetivo de se montar uma base de avaliação e aferição das soluções propostas ao segmento.

Para esse fim, definimos a necessidade de participar de uma edição da OTC, realizada anualmente na cidade de Houston – Texas – USA.

Essa participação será em parceria com organizações do padrão da ONIP ou IBP.

 Com relação às empresas, consideramos os seguintes critérios para a fixação dos perfis: 

( As corporações do segmento petrolífero se caracterizam pelo amplo espectro de atividades.

Baseados na experiência adquirida nos projetos conjuntos com a SONANGOL,  buscando captar empresas interessadas em atuar em corporações do segmento petrolífero,  dividimos o perfil de ofertas em três níveis:

* Aplicações industriais: nesse segmento, incluímos todos as aplicações desenvolvidas visando atender necessidades especificas das empresas, como por exemplo, controle de processos de corrosão de estruturas industrias (ex: plataformas), inspeção e manutenção de dutos e tubulações, visualização de estruturas geológicas, logística, robótica etc. Trata-se de um conjunto de ofertas mais focada e especializadas nas atividades técnicas da corporação. 

* Aplicações de apoio em TI: nesse grupo, incluímos todas os serviços de TI destinados a prover soluções às atividades de apoio incluindo, por exemplo, aplicações web, serviços de fábrica de software ou no segmento de comunicação.

* Aplicações de treinamento e capacitação: trata-se de um segmento no qual esse tipo de corporação investe considerável volume de recursos. Por essa razão, agrupamos em uma ação especifica produtos com esse tipo de vocação, como por exemplo, geração de conteúdos para utilização em modelos de universidade corporativa ou gestão de conhecimento.

Esse tipo de abordagem vem motivando as empresas a participar dessa vertical por direcionar de forma precisa a identificação de contatos, abordagem de “decision makers”, bem como busca e definição de eventuais parceiros comerciais.

4. Empresas participantes do PSV

As empresas com adesão confirmada foram selecionadas de acordo com os critérios descritos acima.

Nessa linha, no segmento de aplicações para a industria, podemos incluir a PhDSoft e a Minds at Work. A primeira, se dedica à aplicações voltadas para a o controle de estruturas e identificação de processos corrosivos, enquanto a segunda, desenvolve aplicações para processos de missão crítica.

No segmento de aplicações de apoio em TI, identificamos a Modulo Security, a Stefanini, Módulo e a ProSolution. Enquanto a Modulo se destaca na oferta de produtos e serviços na área de segurança da informação, a Stefanini é reconhecida pela qualidade na oferta de serviços de desenvolvimento de software, com expressiva vivencia internacional. A Montreal é tradicional empresa de consultoria especializada em projetos de grande porte e com características de integração sofisticada. Complementando, a Prosolution, que detém grande know how em aplicações no segmento de governamental e em organismos internacionais, pode suprir necessidades em aplicações que envolvam áreas de gestão financeira e administrativa.

Fechando o grupo, a Eduweb é tradicional provedora de serviços especializados no segmento de desenvolvimento de conteúdos e educação a distancia e vem sendo requisitada para projetos corporativos de formação de quadros pertencentes à alta gestão de empresas do setor de petróleo, não so no Brasil, como no exterior.

Para maiores detalhes, fornecemos os sites das empresas:

 www.phdsoft.com
www.mindsatwork.com.br
www.modulo.com.br
www.stefanini.com.br
www.montreal.com.br
www.pscs.com.br
www.eduweb.com.br
Para alcançar a meta proposta de atingir de doze membros para a PSV, serão contatadas empresas, dentro do que se segue:

Empresas que já manifestaram interesse e que optaram por aguardar definições mais precisas sobre as ações da vertical;

Empresas oriundas de parques e incubadoras, de outras regiões do Brasil, com aplicações e ou vivencia ‘na industria.

Alem disso, a RIOSOFT abrirá canal de comunicação com a ASSESPRO, no sentido de buscar formas de suplementação com o Grupo de Petróleo daquela associação.

PARTE II

1. Plano de Ação


1.1Resumo das premissas:

Objetivos:

· Desenvolver conjunto de ações junto a mercados emergentes, no continente africano e latino americano;

· Selecionar mercado de referencia, permitindo avaliar o potencial dos produtos e serviços ofertados;

· Utilizar as NOC’s (National Oil Companies) como ancoras para construção de parcerias e “joints” com fornecedores locais.

· Modelo: A experiência recente da RIOSOFT em Angola, com o Grupo Sonangol. m A

Conceitos:

 

· Mercado global – Mercado utilizado como o mercado como parâmetro e fator de realimentação e de avaliação da tecnologia e serviços oferecidos a indústria pela sua capacidade em aglutinar e difundir novos conceitos e soluções.  

Representa a natural convergência de todos os “players” mundiais.
 

Mercados – Critérios de Seleção
· Localização geográfica permitindo que cada um deles sirva de base de expansão (conceito de “bridgehead”) para ações futuras em outras regiões sob área de influencia;

· Fortes ligações comerciais e políticas com a industria brasileira. 

· Existência de NOCs (National Oil Companies) assim como, centros de desenvolvimento, parques e ou incubadoras associados, visando a formação de parcerias locais.
Mercados selecionados
 

· Mercado Global – USA.  

 

· Mercados Emergentes - 

 


Módulo 1 - África (Angola);

 


Módulo 2 - América do Sul (Colômbia e Venezuela).

Justificativas  
· EUA – Houston (   

 

Sede do maior tradeshow (OTC – http://www.otcnet.org/2009/ ) para o segmento;


Sede de subsidiárias americanas de diversas NOC’s.

· Angola ( 

As ações conjuntas RIOSOFT / SONANGOL vem apresentando resultados concretos servindo de modelo para outras regiões;

Mantém operações em diversas nações da região: São Thomé & Príncipe, Cabo Verde etc;


Subsidiária em Houston  

· Colômbia ( 
EcoPetrol estabeleceu convenio com a Petrobrás (  aproximação com a industria local;

Previsão para abertura de subsidiária no Brasil (Rio de Janeiro) em 2009.

· Venezuela >


PDVSA já opera no Brasil, com representação no Rio de Janeiro.

1.2 Ações de Coordenação

> gerenciar a instalação da vertical;


> consolidar a base atual de empresas;

> promover a ampliação do grupo, estabelecendo como meta, atingir a um total de 12 empresas ao longo do desenvolvimento do Programa.

1.3 Ações de Mercado.

· Ações Internacionais 

As ações foram estruturadas buscando estabelecer as ligações com os novos mercados, identificando e consolidando as parcerias comerciais e institucionais necessárias ao desenvolvimento da vertical, notadamente nos mercados latino americanos. 

Alem disso, as ações buscam convergir fé forma lógica para a promoção de um importante evento para o setor a ser promovido como parte integrante da RIOINFO 2010.

No caso das ações internacionais, selecionamos:

· Missão de Prospecção  – OTC  - Houston - EUA 

 

Trata-se do evento de referencia em termos de avaliação de padrões de tecnologia alcançados pelo segmento em nível global. A intenção é buscar formar delegação em parceria com iniciativa já existente, promovida por organizações do padrão do IBP ou ONIP.

O objetivo principal dessa ação é o de confrontar o estado da arte das soluções ofertadas pela vertical e estabelecer intercambio com organizações e empresas prestadoras de serviço no sentido de aferir a competitividade dos produtos, alem de estabelecer parâmetros para ofertas competitivas junto ao mercado alvo da PSV.   

 

· Missão de prospecção – Colômbia e Venezuela

Busca-se estabelecer e aprofundar os contatos comerciais com organizações desses Paises, usando como ancora as NOCs locais. Essa iniciativa visa estabelecer as primeiras parcerias setoriais, formatadas dentro das necessidades da cadeia produtiva da NOC local, alem de lançar as bases para a participação desses Paises no Encontro, o qual será realizado em 2010, como já mencionado anteriormente. 

Trata-se de encontro nos padrões de missão comercial, com agendamento de reuniões com fornecedores locais, complementadas com visitas de interesse, orientadas pela NOC.

 

· Brasil África IT Alliance - Angola

 

Trata-se de um modulo especifico a ser realizado em Luanda, promovendo encontros com executivos e empresas, não somente angolanas, mas também de Paises sob influencia daquela nação africana, dentro os quais São Thomé e Príncipe, Cabo Verde, Guiné Bissau e Equatorial.

O evento terá o formato de reuniões de negócios especificas, por segmento, apresentações e visitas de interesse, coordenadas pela SONANGOL Holding, orientada para as áreas de atuação das empresas   brasileiras, contando com a presença de parceiros locais.

· Ações no Brasil
  

· Encontro Internacional de Tecnologia Oil&Gas;

 

Será realizado em 2010. Busca-se promover um evento de grande impacto, abrangendo debates e rodadas de negócios, reunindo delegações dos Paises foco das ações da vertical, alem de convidados oriundos do Mercado de Global de Referencia.

 

 

· Rio Oil&Gas 

O maior evento do segmento para a América Latina será realizado, em sua próxima versão, em 2010. Busca-se representar a PSV no evento e ampliar os contatos com delegações internacionais presentes.

4 – Orçamento Geral e Cronograma - ações 2009 / 2010 

	
	
	
	
	 
	2009
	 
	 
	2010
	 

	AÇÕES
	 
	 
	 
	Orçado
	Empresas
	Local
	Orçado
	Empresas
	Local

	 Atividades de instalação, divulgação
	 
	 
	 
	26400
	 
	Varios
	17600
	 
	Varios

	e acompanhamento da PSV 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	* Reunião de instalação do grupo
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	* Seminários de Acompanhamento
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	* Road show - captação e divulgação
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	
	
	
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Eventos no Brasil
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	
	
	
	
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Encontro Internacional de    
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	79100
	12
	Rio

	Tecnologia Oil&Gas ( RIOINFO)
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Rio Oil&Gas 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	53600
	5
	Rio

	
	
	
	
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Eventos no Exterior
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	
	
	
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Missão Comercial OTC
	 
	 
	 
	72000
	5
	Houston
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Missão Comercial - Latino America
	 
	 
	 
	63000
	5
	Caracas/
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	Bogota +
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Brasil&Africa IT Aliance - Oil&Gas
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	46000
	5
	Luanda

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 


Detalhamento 2009

	1 - Atividades de instalação, divulgação
	
	
	
	

	e acompanhamento da PSV
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	1.1 - Reunião de instalação do grupo
	
	
	

	
	1.2 - Seminários de Acompanhamento
	
	
	

	
	1.3 - Road show - captação e divulgação
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2 - Missão comercial OTC
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3 - Missão Comercial Latino Americana 
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Orçamento
	2009
	1.1
	1.2
	1.3
	2
	3
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Sala de Delegaçao
	 
	 
	1000
	1000
	1000
	0
	2000
	

	Stand
	 
	 
	0
	0
	0
	20000
	0
	

	Transporte
	 
	 
	0
	0
	0
	500
	1500
	

	Recepcionista
	 
	 
	500
	500
	500
	500
	500
	

	Catering
	 
	 
	1000
	1000
	1000
	3000
	3000
	

	Comunicacao
	 
	 
	0
	0
	0
	1000
	1000
	

	Promocao
	 
	 
	0
	0
	0
	2000
	2000
	

	Materal de apoio
	 
	 
	300
	300
	300
	2000
	1000
	

	Consultoria
	 
	 
	3000
	3000
	6000
	36000
	36000
	

	Deslocamento
	 
	 
	 
	 
	8000
	7000
	16000
	

	
	
	
	4800
	4800
	16800
	72000
	63000
	161400


Detalhamento 2010

	Atividades 2010
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	1 - Atividades de instalação, divulgação
	
	
	
	

	e acompanhamento da PSV
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	1.1 - Seminários de Acompanhamento
	
	
	

	
	1.2 - Road show - captação e divulgação
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2 - Encontro Internacional de Tecnologia - RioInfo
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	 3 - Rio Oil&Gas 
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	4 - Brasil - Africa IT Alliance Oil&Gas
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Orçamento
	2010
	1.1
	1.2
	2
	3
	4
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Sala de Delegaçao
	 
	 
	1000
	1000
	1000
	0
	4000
	 

	Stand
	 
	 
	0
	0
	0
	30000
	0
	 

	Transporte
	 
	 
	0
	0
	800
	300
	1000
	 

	Recepcionista
	 
	 
	500
	500
	1000
	1000
	500
	 

	Catering
	 
	 
	1000
	1000
	6000
	3000
	4000
	 

	Comunicacao
	 
	 
	0
	0
	300
	300
	500
	 

	Promocao
	 
	 
	0
	0
	2000
	2000
	0
	 

	Material de apoio
	 
	 
	300
	300
	2000
	2000
	2000
	 

	Consultoria
	 
	 
	3000
	6000
	36000
	15000
	20000
	 

	Deslocamento
	 
	 
	 
	3000
	30000
	0
	14000
	 

	 
	 
	 
	5800
	11800
	79100
	53600
	46000
	196300


Cronograma 2009

	Cronograma
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	Jan
	Fev.
	Mar.
	Abril
	Mai
	Jun
	Jul
	Agosto
	Set.
	Out.
	Nov.
	Dez

	1.1 - Reunião de instalação do grupo
	 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	1.2 - Seminários de Acompanhamento
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	 
	

	1.3 - Road show - captação e divulgação
	
	
	 
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2 - Missão comercial OTC
	
	
	
	 
	 
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3 - Missão Comercial Latino Americana 
	
	
	
	
	
	
	
	
	 
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


Cronograma 2010

	Cronograma
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	Jan.
	Fev.
	Mar.
	Abril
	Mai.
	Jun.
	Jul.
	Agosto
	Set.
	Out.
	Nov.
	Dez

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	1.1 - Seminários de Acompanhamento
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	 
	

	1.2 - Road show - captação e divulgação
	
	
	 
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3 - Encontro Internacional de Tecnologia
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	 
	
	

	(RIOINFO)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	4 - Rio Oil&Gas 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	 
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	5 - Brasil - Africa IT Alliance Oil&Gas
	
	
	
	 
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


Objetivos, Metas e Resultados

Em anexo.

Meta da Vertical – US$ 3,5 milhões, para o biênio 2009/2010

Pré-Requisito

	Nome da Empresa
	Soluções oferecidas/

segmento de atuação
	Grau de prontidão para exportar

	1.PhD Soft
	Sistemas de controle de corrosão em estruturas industriais
	***

	2.Minds At Work
	Sistemas de missão critica  
	*

	3.Stefanini
	Desenvolvimento de software
	***

	4.Montreal
	Consultoria
	***

	5.EduWeb
	Treinamento
	***

	6.ProSolution
	Consultoria
	**

	7.Modulo
	Segurança
	***


ANEXOS – AÇÕES 2009

PSV – Petróleo

1 – Missão Comercial OTC - USA

Empresas-alvo.

· Empresas de tecnologia voltadas para a industria e de serviços de TI.

Descrição da ação

· Missão comercial a OTC, em parceria com organizações tipo IBP e ONIP com vistas a avaliar os produtos nacionais e confrontá-los com a realidade do universo de ofertas para a industria. 

· Contatos prévios com organizações africanas e latino americanas presentes no evento.

Mercados-Alvo

· NA

Metas

· 5 empresas

Resultados

· US$ 500,000 em um período de 1 ano.

Marcos Críticos

· Tempo de instalação da Vertical e recursos. 

Relação de atividades e custos

	Orçamento
	2009
	Em R$

	
	
	
	

	Sala de Delegaçao
	 
	 
	0

	Stand
	 
	 
	20000

	Transporte
	 
	 
	500

	Recepcionista
	 
	 
	500

	Catering
	 
	 
	3000

	Comunicacao
	 
	 
	1000

	Promocao
	 
	 
	2000

	Materal de apoio
	 
	 
	2000

	Consultoria
	 
	 
	36000

	Deslocamento
	 
	 
	7000

	
	
	
	72000


PSV – Petróleo

1 – Missão Comercial Latino Americana

Empresas-alvo.

· Empresas de tecnologia voltadas para a industria, serviços de TI e capacitação empresarial.

Descrição da ação

Missão comercial a Venezuela e Colômbia, com o apoio das NOCs, com os seguintes objetivos:

Formação de parcerias com empresas locais;

Motivar a participação de delegações desses e outros Paises aos eventos que serão promovidos pela RioSoft (RIOINFO). 

Mercados-Alvo

· Venezuela e Colômbia, com desdobramentos em outras nações da região.

Metas

· 5 empresas

Resultados

· US$ 400,000 em um período de 1 ano.

Marcos Críticos

· Estabelecer parcerias com as NOCs. 

Relação de atividades e custos

	Orçamento
	2009
	Em R$

	
	
	
	

	Sala de Delegaçao
	 
	 
	2000

	Stand
	 
	 
	0

	Transporte
	 
	 
	1500

	Recepcionista
	 
	 
	500

	Catering
	 
	 
	3000

	Comunicacao
	 
	 
	1000

	Promocao
	 
	 
	2000

	Materal de apoio
	 
	 
	1000

	Consultoria
	 
	 
	36000

	Deslocamento
	 
	 
	16000

	
	
	
	63000



ANEXOS – AÇÕES 2010

PSV – Petróleo

1 – Missão Comercial – Angola - Brasil&África IT Alliance

Empresas-alvo.

Empresas de tecnologia voltadas para a industria, serviços de TI e capacitação empresarial.

Descrição da ação

Missão comercial a Angola, com apoio da SONANGOL, para encontros de negócios com executivos de áreas pré-selecionadas da Corporação e empresas de serviço locais;

Motivar a presença de observadores de Paises com ligações com a Nação africana, tais como  São Thomé e Príncipe, Cabo Verde e Moçambique;

Motivar a participação de delegações desses e outros Paises aos eventos que serão promovidos pela RioSoft (RIOINFO), para o setor. 

Mercados-Alvo

· Angola e Paises alinhados.

Metas

· 10 empresas

Resultados: US$ 1,500,000 em um período de 1 ano e meio.

Marcos Críticos

· Insfraestrutura em hospedagem e deslocamento para a delegação.

Relação de atividades e custos

	Orçamento
	2009
	em R$ 

	
	
	
	

	Sala de Delegaçao
	 
	 
	4000

	Stand
	 
	 
	0

	Transporte
	 
	 
	1000

	Recepcionista
	 
	 
	500

	Catering
	 
	 
	4000

	Comunicacao
	 
	 
	500

	Promocao
	 
	 
	0

	Materal de apoio
	 
	 
	2000

	Consultoria
	 
	 
	20000

	Deslocamento
	 
	 
	14000

	
	
	
	46000


PSV – Petróleo

1 – Rio Oil&Gas

Empresas-alvo.

· Empresas de tecnologia voltadas para a industria, serviços de TI e capacitação empresarial.

Descrição da ação

Presença na maior Evento da América Latina para o setor.

Interação com delegações internacionais presentes ao Evento com vistas à ampliação das ações da Vertical;

Facilidades provenientes à falta de necessidade de deslocamento, operando na própria região da organização;

Facilidade de interação com organizações locais presentes ao Evento.  

Mercados-Alvo

· NA

Metas

· 5 empresas
Resultados

· US$ 100,000 em até 1 ano.

Marcos Críticos

· NA 

Relação de atividades e custos

	Orçamento
	2010
	Em R$

	
	
	
	

	Sala de Delegaçao
	 
	 
	0

	Stand
	 
	 
	30000

	Transporte
	 
	 
	300

	Recepcionista
	 
	 
	1000

	Catering
	 
	 
	3000

	Comunicacao
	 
	 
	300

	Promocao
	 
	 
	2000

	Material de apoio
	 
	 
	2000

	Consultoria
	 
	 
	15000

	Deslocamento
	 
	 
	0

	 
	 
	 
	53600


PSV – Petróleo    

1 – Encontro Internacional de Tecnologia Oil&Gas - RIOINFO 

Empresas-alvo.

· Empresas de tecnologia voltadas para a industria, serviços de TI e capacitação empresarial.

Descrição da ação

Evento de grande porte com a presença de delegações de diversos Paises provenientes da África, América Latina  e observadores dos EUA, para palestras e rodadas comerciais.  

Mercados-Alvo

· Angola, Venezuela, Colômbia, EUA. Alem de representantes de Paises coligados. 

Metas

· 12 empresas

Resultados

· US$ 1,000,000 em até 1 ano.

Marcos Críticos

· NA 

Relação de atividades e custos

	Orçamento
	em R$

	
	
	

	Sala de Delegaçao
	 
	1000

	Stand
	 
	0

	Transporte
	 
	800

	Recepcionista
	 
	1000

	Catering
	 
	6000

	Comunicacao
	 
	300

	Promocao
	 
	2000

	Materal de apoio
	 
	2000

	Consultoria
	 
	36000

	Deslocamento
	 
	30000

	
	
	79100
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